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O POVESTE DE SUCCES

Marirea transparentei, scaderea cheltuielilor

Si firma "trinkgut” foloseste TC eBid® pentru publicarea tenderilor!

Rapiditate si flexibilitate: acestea fiind cele mai importante cuvinte cheie in productia bduturilor. Din cauza schimbarilor pe
piata, si acest domeniu are nevoie de un sistem de logistica sofisticat. A stiut asta Domnul Paul Ahmann, managerul de
logistica a firmei "trinkgut” (o firma mare din Germania, care se ocupa cu bauturi): ,Acum, in sezonul de vara, cand au loc
evenimente mari si numeroase petreceri, avem nevoie de toate furnizorii fiabile. lar cautarea acestor furnizori, inseamna o muncs,

care necesita foarte mult timp. Aici intervine firma TimoCom cu programul sau TC eBid®, care este o platforma de licitare online.”

|

Firma .trinkgut " foloseste platforma de licitare TC eBid® in domeniul logisticii.

Firma "trinkgut”, Deutsche Getranke-Holding GmbH, este o firma din Nordhein-Westfalen, care se ocupa mai ales cu distribuirea
bauturilor si are 233 de filiale. Firma a avut un profit de 516 milioane de Euro in anul 2009, iar numarul angajatiilor ajunge la
4.100. Au un transport de 26 milioane de ambalaje, transportat cu camioane proprii si inca 8 milioane de ambalaje, transportate
dierct de la fabrici in magazine. Toate aceste transporturi fiind coordinate din doud sedii logistice (Hamm si Krefeld).
Domeniul achizitionarii necesitd, bineinteles, si furnizori externe. Pentru aceste sarcini programul TC eBid® este ideal si practic,
care face munca mai eficienta si usoara. Programul a fost dezvoltat in Disseldorf, si ofera pe langa platforma de licitare si
programul TC Truck & Cargo®, bursa de transport paneuropeana si lider pe piata.

Utilizare simpla si fara probleme

Firma foloseste programul oferit de TimoCom, din Decembrie, 2009 si publicd in jur de 30 de tenderi pe luna, care sunt luate
mai ales de furnizori germani. Ei invita mai ales transportatori, case de expeditii si firme de speditie, care primesc invitatii si
participare gratuita. Cei interesati primesc detaliile importante prin e-mailul ,TC eBid® Report”. Asta fiind o metoda practica,
fiindcd participantii nu primesc tabeluri de informatii si nu trebuie s3 aiba conversatii lungi prin telefon. Procesul intreg fiind
registrat electronic, prin care documentele sunt accesibile si transparente.
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Analizele si posbilitatile de filtrare reprezinta o transparenta mai mare

La analizarea tenderilor ne stau la dispozitie diferite date. Aceste date ne pot fi de folos atat la alegerea furnizorilor potriviti,
cat si la alegerea preturilor pe piata. La determinarea preturilor pe piata transporturilor domnul Ahmann a precizat:
LAvand in vedere ca bauturile reprezinta o cantitate si greutate imensa, el necesita cunostinte speciale din partea speditorilor si
transportatorilor. Cererile noastre pot fi bine specificate si astfel putem gasi mult mai usor parteneri ideali.” Mai mult a mai
accentuat si faptul ca: ,,Pentru ei nu numai pretul are un rol decisiv la alegerea furnizorului. La fel de important este si calitatea,
elasticitatea si incredera.”

Noi parteneri de afaceri pot fi cdutate si in indexul transportatorilor integrat in program, pe TC Profile®. Aceastd baza de
date contine date detaliate a 30.000 de furnizori de servicii activi si verificati din Tntreaga Europa. Mai mult, incd mai poate

fi accesat si o harta, cu ajutorul caruia
.f pot fi calculate costurile de drum si o
ruta alternativa. Acest program a reusit
sa convinga si pe expertii de logistica
de la firma "trinkgut”. ,TC eBid® nu este
un program complex si in sfarsit nu
trebuie parcurs de fiecare data cate un
tabel lung.” In asa fel nu este vorba doar
de un program care poate fi utilizat
usor, ci sta la dispozitia utilizatorilor

un sistem sigur si bine controlat.

Firma "trinkgut” transporta in jur de 26 milioane de ambalaje in magazinele sale.

Ajutor in gasirea pretului ideal pe piata

Dupa incertitudinile de la inceput Domnul Ahmann are o parere pozitiva despre TimoCom. ,Postarea tenderilor este simplu
si usor de inteles, iar functiile care sunt la dispozitie ne stau la indemana. Economisim timp si in acelasi timp gdsim parteneri
mai calificati, care nu este un dezavantaj nici in domeniul achizitonarilor. Ni se pare interesant compararea ofertelor, care
ne ajuta in definirea preturilor pietei. Rezumand aceste lucruri pot sa declar faptul ca pentru "trinkgut” acest program
reprezinta un avantaj pe piata.”
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